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Convierte tu Pyme en una Super Pyme y gana más con menos esfuerzo

#E7. Juntos por nuestras finanzas:
el desafío del ahorro en equipo.

● Fomenta la conciencia financiera.

● Mejora la gestión presupuestaria.

● Promueve el ahorro colaborativo.

● Consigue tus objetivos financieros.



__________________________________________________________________________

Este ejercicio implica que los miembros del equipo trabajen
juntos para alcanzar un objetivo de ahorro en un plazo
determinado. Al mejorar la estabilidad financiera de la
empresa, se pueden lograr objetivos a largo plazo y

garantizar un futuro sostenible para el negocio.

Los pasos para este ejercicio son los siguientes:

1. Establece un objetivo:Antes de comenzar el desafío de ahorro en equipo, es importante
establecer un objetivo claro. ¿Cuánto dinero deseas ahorrar? ¿En qué plazo deseas alcanzar el
objetivo? Al establecer un objetivo claro, el equipo puede enfocarse en el mismo y trabajar
juntos para alcanzarlo.

2. Divulga la estrategia:Comparte con el equipo algunas estrategias para ahorrar dinero, como
hacer un presupuesto, plani�car en base cero, reducir gastos o ahorrar en compras al por
mayor, entre otros. Se pueden utilizar herramientas digitales como aplicaciones de �nanzas
personales para controlar los gastos y seguir el progreso del ahorro.

3. Establece reglas básicas: Establece algunas reglas para el desafío de ahorro en equipo. Estas
pueden incluir cosas como:

a. Comprometerse a ahorrar una cantidad determinada cada semana o mes.
b. Compartir los progresos de ahorro con el equipo.
c. Y trabajar juntos para superar los obstáculos.

4. Comienza el desafío de ahorro en equipo:Una vez que se han establecido las reglas básicas,
comienza el desafío de ahorro en equipo. Los miembros del equipo deben trabajar juntos para
alcanzar el objetivo de ahorro establecido. Se pueden programar reuniones regulares para
evaluar el progreso y establecer nuevas estrategias de ahorro.

5. Celebra el éxito: Es importante celebrar el éxito, juntos como equipo. Reconoce los esfuerzos
individuales y colectivos que llevaron al éxito y discute cómo se pueden seguir ahorrando y
mejorando las �nanzas personales.

TIEMPO SUGERIDO: 2 horas.
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MÉTRICAS DE APROVECHAMIENTO:

● Analizar indicadores clave como el ROI (retorno sobre la inversión), reducción de costes,
mejora en la gestión de �ujo de caja, etc.

● Evaluar casos prácticos donde los participantes hayan aplicado conocimientos �nancieros
para tomar decisiones más informadas y efectivas.

● Observar mejoras en la identi�cación de riesgos y en la implementación de estrategias de
gestión de los mismos.

MIS NOTAS PARA ASEGURAR QUE “muevo el culo”:
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Si este ejercicio te ha parecido útil, ¡te va a encantar lo que te espera en mi página web!

Está repleta de consejos prácticos, ejemplos y estrategias que he desarrollado con mis clientes durante los
veinte últimos años y que te ayudarán a convertir tu Pyme en SUPERPYME.

¿A qué esperas para seguir creciendo?

Recuerda siempre el poder del once, porque uno más uno, no son dos, sino once😉

Contacta conmigo si quieres formar parte de ese 3 % de
empresarios que además de ganar dinero, también tienen
tiempo para disfrutar gastándolo.

alvaronavarrete.com
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